
 
Scheda n. 3: Benefici e rischi delle partnership e della collaborazione nell'imprenditoria sociale 

I benefici che speriamo di ottenere sono il motivo principale per cui decidiamo di entrare in un 
rapporto di partnership. I partner possono trovare insieme soluzioni più creative, poiché le idee 
innovative emergono quando persone con background ed esperienze professionali diverse, siano esse 
studenti o aziende, lavorano insieme. Anche le persone direttamente interessate dai problemi sono 
coinvolte, in base al principio: niente per noi, senza di noi. Infine, ma non meno importante, le idee 
nuove e innovative sono più facili da implementare quando i rischi e i costi sono condivisi tra più 
individui o organizzazioni partner. 

Le partnership e la collaborazione svolgono un ruolo essenziale nell'imprenditoria sociale in qualsiasi 
campo, in quanto consentono agli individui e alle organizzazioni che desiderano sviluppare un'idea 
imprenditoriale di massimizzare il proprio impatto sociale e superare le sfide finanziarie, operative e 
di conoscenza. I partenariati e la collaborazione nell'imprenditoria sociale tra studenti di ingegneria 
civile e altre organizzazioni offrono numerosi vantaggi che contribuiscono allo sviluppo sostenibile e 
alla risoluzione dei problemi sociali. Ecco alcuni dei principali vantaggi: 

 

Nr. 
Vantaggi delle 

partnership e della 
collaborazione 

Descrizione 

1. Accesso a diverse 
risorse 

Finanziario: i partner possono contribuire al finanziamento o facilitare 
l'accesso a sovvenzioni e fondi. 
Materiale: le collaborazioni possono fornire l'accesso ad apparecchiature, 
spazi di lavoro e altre risorse necessarie. 
Risorse Umane: La possibilità di beneficiare dell'esperienza e della rete di 
contatti dei partner. 

2. Sviluppo delle 
competenze 

Competenze tecniche e professionali: Attraverso la collaborazione con 
esperti, gli studenti possono sviluppare competenze specifiche per il 
settore. 
Abilità interpersonali: la collaborazione in team sviluppa capacità di 
comunicazione, negoziazione e leadership. 

3. 
Miglioramento della 

credibilità e della 
legittimità 

Convalida esterna: l'associazione con organizzazioni rinomate o esperte 
conferisce credibilità al progetto. 
Reputazione: i partenariati possono migliorare l'immagine pubblica e la 
percezione dell'iniziativa da parte della comunità. 

4. Accesso al know-how 
e all'esperienza 

Consulenza e mentorship: i partner esperti possono fornire consulenza e 
guida strategica. 
Trasferimento di conoscenze: gli studenti possono imparare dalle 
esperienze e dalle pratiche dei partner. 

5. Espansione della rete 

Networking: la collaborazione con varie organizzazioni facilita la 
costruzione di un'ampia rete di contatti utili. 
Eventi e Convegni: La partecipazione ad eventi organizzati dai partner 
offre opportunità di networking e promozione dell'idea imprenditoriale. 

6. Aumento delle 
possibilità di successo 

Riduzione del rischio: le partnership distribuiscono rischi e responsabilità, 
il che può portare a una gestione più efficiente dei progetti. 
Accesso a nuovi mercati: i partner possono facilitare l'accesso a nuovi 
mercati e segmenti di consumatori. 



 

Nr. 
Vantaggi delle 

partnership e della 
collaborazione 

Descrizione 

7. Innovazione e 
Creatività 

Diverse prospettive: la collaborazione con partner di vari settori stimola 
l'innovazione e la creatività attraverso lo scambio di idee e prospettive  
diverse. 
Brainstorming: team eterogenei contribuiscono a generare soluzioni 
innovative ai problemi riscontrati. 

8. 

Comprensione più 
profonda delle 
esigenze della 

comunità 

Feedback diretto: la collaborazione con le organizzazioni locali e i gruppi 
della comunità fornisce un feedback diretto e pertinente sulle esigenze 
della comunità. 
Coinvolgimento della comunità: i partenariati facilitano il coinvolgimento 
attivo della comunità nel progetto, aumentando la rilevanza e l'impatto. 

9. Migliori opportunità di 
finanziamento 

Accesso agli investitori: i partner possono facilitare le connessioni con 
potenziali investitori e finanziatori. 
Credibilità per le sovvenzioni: partnership solide possono aumentare le 
possibilità di ottenere sovvenzioni e altre forme di finanziamento esterno. 

10. Opportunità 
didattiche e di ricerca 

Progetti di ricerca: le università e gli istituti di ricerca partner possono 
sostenere studi e progetti di ricerca pertinenti. 
Tirocini e pratica: i partenariati offrono opportunità di tirocinio e pratiche, 
consentendo agli studenti di acquisire una preziosa esperienza pratica. 

 

 
In conclusione, i partenariati e la collaborazione nell'imprenditoria sociale apportano benefici 
significativi agli studenti delle istituzioni educative nel campo dell'ingegneria civile, migliorando la 
qualità dell'istruzione, stimolando l'innovazione e la ricerca, fornendo preziose esperienze pratiche 
agli studenti e contribuendo a risolvere i problemi sociali. Queste alleanze creano un ambiente di 
apprendimento dinamico e pertinente, preparando gli studenti per le sfide e le opportunità future 
nell'ingegneria civile. 

Tuttavia, va compreso che l'apertura di un'attività di imprenditoria sociale da parte degli studenti può 
essere un'iniziativa preziosa ma comporta anche alcuni rischi e svantaggi. Questi rischi o svantaggi 
possono variare da caso a caso e dall'esperienza di ogni persona. Alcuni di questi sono elencati di 
seguito. 

1. Differenze nella visione e negli obiettivi: i partner possono avere prospettive diverse sulla 
direzione che l'azienda dovrebbe prendere, il che può portare a conflitti e difficoltà decisionali. 

2. Mancanza di esperienza e competenze: gli studenti, essendo all'inizio del loro percorso, 
possono affrontare sfide nella gestione di partnership e collaborazioni, mancando di 
esperienza sufficiente nella negoziazione, nella gestione e nella risoluzione dei conflitti. 

3. Equa distribuzione delle risorse e delle responsabilità: i partner possono percepire che tali 
compiti e risorse non sono distribuiti in modo equo, il che può generare tensioni e 
insoddisfazione. 

4. Dipendenza dai partner: un'impresa sociale basata sulle partnership può diventare troppo 
dipendente da un particolare partner, il che può mettere in difficoltà l'azienda se quel partner 
decide di ritirarsi o cambiare priorità. 



 
5. Problemi di comunicazione: una comunicazione efficace è fondamentale per il successo di 

una partnership. I problemi di comunicazione possono portare a incomprensioni, ritardi ed 
errori nell'implementazione del progetto. 

6. Conflitti di interesse: i partner possono avere interessi personali o professionali che sono in 
conflitto con gli obiettivi del social business, influenzando la collaborazione e i risultati. 

7. Differenze culturali e organizzative: i partner provenienti da diversi background culturali o 
organizzativi possono avere difficoltà ad adattarsi l'uno all'altro, il che può influire su una 
collaborazione efficiente. 

8. Compromissione dei valori e della missione: nel tentativo di mantenere le partnership, c'è il 
rischio che l'azienda possa compromettere alcuni valori o aspetti della sua missione sociale, 
influenzandone l'autenticità e l'impatto. 

9. Rischio finanziario: le risorse finanziarie dell'azienda possono essere limitate e le partnership 
possono imporre costi aggiuntivi per la gestione e il coordinamento, aumentando il rischio 
finanziario per gli studenti imprenditori. 

 

 
 


